
HRVATSKA ODVJETNIČKA KOMORA

ODVJETNIČKI ZBOR SPLITSKO-DALMATINSKE ŽUPANIJE
21 000 SPLIT

Zrinjsko - Frankopanska 8

Tel.(021) 360-777,  fax (021) 314-266

E-mail: split@hok-cba.hr; hok-zborsplit@st.t-com.hr
_____________________________________________________________
OBAVIJEST 

u organizaciji Odvjetničke  akademije HOK-a i OZ Split održat će se 
interaktivno predavanje pod nazivom:

Medijacija (mirenje)

 novi alat odvjetnika na tržištu pravnih usluga

Uvećajte kvalitetu vaših usluga, osnažite svoj položaj na tržištu 

i uvećajte zaradu medijacijom (mirenjem)

u utorak, 3. listopada 2017., s početkom u 18,00 sati
u prostorijama Odvjetničkog zbora Splitsko-dalmatinske županije, Zrinjsko-Frankopanska 8, Split
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Predavači:

mr. sc. Mladen Vukmir

odvjetnik u Zagrebu, Vukmir & suradnici

dr. sc. Srđan Šimac
sudac Visokog trgovačkog suda RH i predsjednik Hrvatske udruge za mirenje

 Mirenje (medijacija) je često pogodniji postupak za ostvarenje ciljeva i interesa stranaka i odvjetnika od parničnog postupka i ujedno, ne isključuje ga. Mirenje nije alternativa sudovima, već neuspjelim pregovorima. Riječ je zapravo o nastavku izravnih pregovora koji nisu uspjeli uz pomoć treće osobe od povjerenja stranaka.  

Tradicionalni pristup rješavanja sporova bit će uvijek prikladan za mnoge stranke i za mnoge sporove, no ne i za sve stranke i za sve sporove. Koncept suprotstavljanja stranaka u sporu te rješavanje sporova isključivo na temelju pravnih pozicija, gubi svoj korak u utrci s konceptima usmjerenim na njihovu suradnju i utvrđivanje njihovih interesa. 

Odvjetnici se nalaze pred velikim profesionalnim izazovom tranzicije sa isključivo suprotstavljačkog (parničnog) pristupa, na komplementarne pristupe aktivnog pregovaranja i mirenja te na mogućnost i sposobnost da te i druge pristupe izmjenjuju ovisno o potrebi konkretnog spora. Efikasna odvjetnikova izvedba u postupku mirenja uvećava izglede za rješenje spora nagodbom i povjerenje njegovih stranaka. Zato mirenje u životu stranaka i svijetu prava te nova znanja i vještine koje se primjenjuju u mirenju i izvan njega, postaju značajan alat za rješavanje sukoba i sporova. Mirenje i prateća znanja i vještine za odvjetnike postaju relevantne, jer su relevantne njihovim strankama. 

Saznajte zbog čega se mirenje još uvijek pogrešno percipira u očima mnogih pravnih profesionalaca, kao i kako i zašto su ga mnogi pravni profesionalci objeručke prihvatili. Omogućavanje strankama da kada je to moguće, brzo zadovolje životne, poslovne i ekonomske interese te da isključe tegobnost, neizvjesnost i rizik parničenja, pozitivno se odražava na ekonomske i poslovne interese odvjetnika. Američke kolege odvjetnici izjavljuju da danas zarađuju tri puta više s mirenjem nego u parnicama. Više zadovoljstva, više posla, više preporuka za novi posao i više sigurne i brze naplate naknade za pružene usluge od zadovoljnih stranaka. 

Mirenje potencijalno predstavlja veliko tržište. Ono ne poznaje državne granice, nacionalnu stvarnu i mjesnu (međunarodnu) nadležnost te mjerodavno pravo. Odvjetnici ne mogu sebi priuštiti gubitak tog tržišta, kao ni pravna profesija općenito. Očekuje se da će korisnici ovih usluga biti ne samo mnoge stranke koje sporove već rješavaju na tradicionalan način, već i one koje svoje sporove uopće ne rješavaju. Istraživanja potvrđuju da je takvih i do 50%. Zato mirenje nosi potencijal osvajanja sasvim netaknutog tržišta rješavanja sporova. Odvjetnici koji ovladaju pravnim i nepravnim vještinama istodobno, stvaraju za sebe prednost na tom tržištu.

 Dođite na predavanje i suočite se s gledištima i suca i odvjetnika s velikim iskustvom u tradicionalnom sustavu rješavanja sporova i u postupcima mirenja. Pridružite nam se i saznajte sve što ste htjeli saznati o mirenju kako bi uz punu informaciju mogli odlučiti želite li se i Vi uključiti u takve postupke neovisno koju ulogu u njima imali. Predavači će Vam primjerice rado odgovoriti na slijedeća pitanja:

· Što je to mirenje (medijacija)

· Kako započinje i kako se okončava mirenje

· O prednostima mirenja za stranke i odvjetnike

· Razlika između parničnog postupka i postupka mirenja

· O posljedicama tužbe i presude za stranke

· Razlika između sudske nagodbe i nagodbe u mirenju

· Razlika između pregovora i mirenja i zašto mirenje i izmiritelja dodavati pregovorima

· O pregovaračkim pristupima stranaka i odvjetnika u mirenju

· Razlika između pozicijskog i interesnog pregovaranja

· Zašto pregovori i rješavanje sporova ne smiju biti natjecanje

· Kako uobičajeno suprotstavljanje stranaka zamijeniti suradnjom

· Zašto isključivo pravna znanja više nisu dovoljna za uspjeh pravnih profesionalaca

· Kako kada je to potrebno i zašto, iskočiti iz pravničkog načina razmišljanja

· Zašto bi se mirio ako smo ja i moja stranka u pravu

· Kako prihvatiti da je biti u pravu u pravilu beskorisno za bilo koji odnos  

· Tko su sudionici mirenja, koju ulogu imaju stranke, a koju važnu ulogu imaju odvjetnici u mirenju

· Kako se pripremaju odvjetnici, a kako stranke za mirenje i zašto je važna priprema

· Koja je uloga izmiritelja i kako koristiti autoritet izmiritelja u mirenju

· O stadijima mirenja, njegovim posebnim pravilima i sasvim drugačijim mogućnostima izvan onih uobičajenih koje su pravnicima najbolje poznate 

· Kako dodati odvjetničkoj praksi nešto "novo" i ne oduzeti ništa "staro" 

· Zašto mirenje predstavlja veliku poslovnu priliku za odvjetnike

Pridružite nam se i Vi 3. listopada 2017. i iskoristite priliku da predavačima postavite i neka druga pitanja i da možda odagnate eventualne dvojbe i sumnje koje još uvijek sasvim prirodno gajite prema mirenju ili da možda ipak potvrdite vlastite stavove. Ili, udovoljite svojoj radoznalosti i uz našu pomoć otkrijete ima li doista što u mirenju za Vas. Mnoge "radoznale" kolege i kolegice među kojima su bili i predavači, prihvatili su mirenje i prateća znanja i vještine kao sastavni dio svakodnevnog pravničkog rada i života. Pridružit će nam se  nadam se i kolegice i kolege odvjetnici koji već imaju iznimno pozitivna iskustva s mirenjem i koja će rado podijeliti s vama.  

-------------------------------------------------------------

Trajanje interaktivnog predavanja:  od 18.00 do 20.00 sati – 120 min

· pitanja, odgovori, diskusija[image: image2.png]





